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Permite configurar un sistema automatico de calculo
de comisiones a representantes.

Ofrece potencia suficiente para configurar sistemas de
pago de comisiones complejos y basados en
diferentes factores.

La comision se calcula sobre la base imponible de las
facturas de ventas.

El porcentaje de comisién a aplicar sobre cada factura
puede variar en funcién de:

v Tarifa usada paralaventa (variasaelegir)

v Serie deldocumento

v Porcentaje de descuento general aplicado sobre el
documento (desde...hasta)

v Nivel de ventas alcanzado en el periodo de
liquidacion de comisiones (suma de base imponible
defacturas delrepresentante) (desde...hasta)

Las comisiones también pueden variar a nivel de cada
una de las lineas del documento, en funcién de:

v'Pardmetros anteriores

¥ Familia de articulos, para articulos sueltos

v Familia de estructuras

v'Porcentaje de descuento aplicado en la linea
(desde...hasta)

Categorias de Comisiones

Una Categoria de Comisiones permite establecer los
criterios que deben cumplirse para asignar un tipo de
comision especifico (porcentaje de comision).

Para definir una Categoria de comisiones indicamos:

v Descripcion

Modulo de Comisiones

Porcentajes de comisién aplicables por Representante

En la ficha de cada representante indicaremos las
Categorias de Comisiones que le son de aplicacién, asi
como el porcentaje de comisidon que le corresponde
para cadaunade las categorias.

Podremos indicar un porcentaje de comisién comun
para las ventas que no estan clasificadas dentro de
ninguna de las categorias.

3% Representantes

Representantes. Detalle

o Aceptar Fvl O Cenar Ercl & Emite H|

RIS

Codigo 00013

Categoria__|Descripcion
01 TARIFAS 1.23

.00

02 TARIFA 4 .00

03 DESCUENTO 10 00

_|U4 5J\/’EMT»Q:E 1] .00
*

Comisién cuando no es aplicable
ninguna Categoria

Comisién ‘D,ﬂn %

General  Comisiones |

Lista | Ficha |

Ejemplos de organizacién de Categorias de
Comisiones:

Ejemplo 1: Asignamos comisiones a nuestros
representantes en funcién de la tarifa que han aplicado
para la venta; ademas, dentro de cada tarifa, aumentara
la comisién si el porcentaje de descuento es inferior al
10%.

Si el nivel de ventas supera los 60.000€ mensuales,
anadiremos un 3% adicional

v Tipo de Categoria: Si se trata de una Categoria de
Documento odelLinea
- Las categorias de Documento se aplican sobre la
factura.
- Las categorias de Linea se aplican individualmente
por cadalinea de factura.
v Condiciones que deben cumplirse para aplicar esta
categoria.

S Admite
Prioridad. Com.ARa.

Tarifa=1,2,3 1 Sl

Condiciones

Categoria

Tipo/Grupo

01 Tarifas 1,2,3 Documento / Base

02 Tarifa 4 Documento / Base Tarifa = 4 1 Sl

03 Descuento 10 Documento / Afiadida %Dto < 10 = =

04 Ventas 60 Documento / Afiadida Nivel > 60000, mensual - =

Mediante esta tabla definimos el modelo de
Avanzado: comisiones de nuestra empresa.

Existen herramientas avanzadas a la hora de definir las

3 Categorias de Comisiones

Categon’as de comisiones: Categorias de Comisiones. Lista
Al Byear | Do | 4
v Incompatibilidades: Si se aplican determinadas pomleosacan [F
categorias de comisiones entonces que no se j:%ﬁﬁ:i L]
apliquen otras categoriasincompatibles Plot—lvanas 4
v Categorias base: categorias base definen el %
porcentaje basico de comisién B
v" Categorias afiadidas: permiten aumentar el %
porcentaje bdsico de comisién en funcién de )
determinadas condiciones Hansode s 4
[




Ahora debemos aplicarlo a cada representante. En la
ficha de cada uno de ellos podremos indicar las
categorias que le son de aplicaciony los porcentajes.
Ejemplo:

Representante: 00013 Juan Gomez

Aplicable  Categoria % Comision
v 01 Tarifas 1, 2, 3 5%
v 02 Tarifa 4 9%
03 Descuento 10
v 04 Ventas 60 2%

Observamos que aunque disponemos de la
herramienta para asignar un porcentaje de comision
cuando el descuento es inferior al 10%, para este
representante concreto decidimos no aplicarlo.

Ejemplo 2: Supongamos el mismo escenario anterior,
con ladiferenciade:

Un ejemplo de la tabla de comisiones para un
representante seria:

Representante: 00013 Juan Gomez

Aplicable  Categoria % Comision
v 01 Tarifas 1, 2, 3 4%
v 02 Tarifa 4 8%
03 Descuento 10 4%
v 04 Ventas 60 0%

Calculo de Comisiones

Una vez configurado el sistema de comisiones, la
aplicacion las calcula conforme se crean las facturas de
ventas.

Existe un proceso que permite forzar el calculo de las
comisiones enun periodo determinado.

Célculo de Comisiones

Filtio de Facturas a incluir....
Sielnivel de ventas no supera los 60.000€ mensuales, no Fachalncsl [FGIZE ~  Nimerolmicil [
se aplicara ninguna comision. bl -
H 1 Seiie [T
(Marcamos en azullas diferencias) ESIAN | B
RespCobio [ 4
Dpciones
Categoria Tipo/Grupo Condiciones Prioridad. Cﬁr‘:]m/i‘:a e et
- . Progreso
01 Tarifas 1,2,3 Documento / Base Tarifa =1,2,3 1 SI Z:: :
02 Tarifa 4 Documento / Base Tarifa = 4 1 Sl W oy o] erconn s

03 Descuento 10 Documento / Afiadida %Dto < 10 o -

Liquidacion de Comisiones

04 Ventas 60 Documento / Base Nivel < 60000, mensual 2 NO

Al cambiar ahora la categoria 04 a Categoria Base, y
tener prioridad superior, se aplicara la comision de la
categoria 04, en caso de cumplirse su condicidn, antes
que lacomision de las categorias 01y 02.

Sienlaficha de todos los representantes establecemos
0% de comision para la Categoria 04, entonces la
comisién serd 0% siempre que no se superen los 60.000
euros de venta mensuales; ademds, no admite
comisiones anadidas, por lo que nunca se aplicaré la
categoria 03 Descuento10.

Si las ventas de un representante superan los 60.000
euros mensuales, entonces ya no se aplicard la
Categoria 04, y se aplicard como Categoria Base la 01 o
la 02, en funcién de la tarifa del documento; por lo tanto
se aplicardn los porcentajes asignados a estas
categorias.

El proceso de Liquidacion de comisiones permite
generar un documento de liquidacion con las
comisiones pendientes de liquidar calculadas para los
clientesde unrepresentante.

Es posible filtrar por fechas, nimeros de facturas y otros
criterios.

Es posible consultar en pantalla las facturas que van a
quedarincluidas en la liquidacion.

Otras caracteristicas:

v lLas liquidaciones quedan registradas mediante un
numero de liquidacion.

v'Incluyen el detalle de facturasincluidas.

v Es posible emitir un informe de detalle de cada
liquidacion.

v Existe un listado de liquidaciones.

v Control de cobro: Permite registrar las liquidaciones
que estdn cobradasy lafecha delcobro.



Fito | Facturas Inchidas |

Hueva Liquidacién
Represent 00| 4, Jusn Carlos Pesez Gonzalez
Fecha Liquidacién |30/01 /2009

Filna des Facturas a inchuir

Fechalricial [01/01/2009 MNimero Iricial I Incluir solo Facturas Cobradas
FechaFinal Nomero Final

Cliente 3y
Serie T
Resp. Cobro RS
Progreso Facluras incluidas
Estado [ NI Fachras o

Total Comision ~ |639,72
W Acsptar Fo | wyCens ESC

Filtro Liquidaciones
Represent. || A
Fecha Inicial Mmero Iricial
FechaFinal Mmero Final

Liuidaciones | Detalle Facturas| Detalls Minimos|

Nimero  [Fecha Comisién |Cobr. [Fecha Cobr.
000001 | 0.00] |
000002  |10/07/2006 |00006  |VALENTIN 0.00 "

» |000003  |30/01/2009 |00005 | Juan Carlos Perez Gon: 639,72 [

ﬂ Marca Cobiads SEma 4
WaCenar Esc

Liquidacion de Comisiones

Numeio: 000003
Fecha
Representante: 00005  Juan Carlos Perez Gonzakez

30/01/2008 0:00:00

Factura  Fecha Categoria Base Com. % Com.  Comision
070004 1/30/03 01 LINEAS. DTO 1 4 30 2184,22 15,00 327,63
070005 1/30/09 01 LINEAS.DTO 14 30 1.411,88 1500 211,78
070006 1/30/09 01 UNEAS.DTO 1A 30 182,04 15,00 27,31
070010 1730109 01 LINEAS.DTO 1A 30 88,46 15,00 13,27
070011 1430709 01 LINEAS.DTO 14 30 27,60 15,00 4,14
070012 1430009 01 UNEAS. DTO 1A 30 76,93 15,00 11,54
070013 1/30/09 01 UNEAS.DTO 1A 30 6417 15,00 9,63
070014 1/30/09 01 LINEAS.DTO 1A 30 112,00 15,00 16,80
070015 1430109 01 LINEAS.DTO 14 30 83,11 15,00 12,47
070016 1430109 01 LINEAS.DTO 1430 34,32 15,00 5,15
Total Comisiones: 639,72
Diferencia Minimos: 0,00
Total Liquidacién: 639,72
Detalle de Minimos
Cliente Nombre Cateq, BaseCom. Minimo Diferencia % Dif. Comis.
00023 ALUMINIO ¥ HIERRO, 8.1 o1 3.586,10 0,00 0,00 15,00 0,00
00026 ALUMINIOS JUPITER S.L L] 182,04 0,00 0,00 15,00 0,00
00078 TALLERES BURGOS o 257,16 0,00 0,00 15,00 0,00
00080 TALLERES ONATE S.L. 0 229,43 0,00 0,00 15,00 0,00

Listado de comisiones

El listado de comisiones permite obtener de forma
detallada o bien resumida por representante, un
listado de las comisiones generadas, con diversos
filtros.

Fechalnicid [01701/2008  Fecha Cobro Inicial [t doray
FechaFinal [31712/2009  Fecha Cobro Final  Fecha

Clente A " Namero de Factura
Flepiesent.  [00005 % Juan Caros Perez Gonzalez © Representante

S r Desting

Incluir__. € Impssora @ Pantalla

" Comisién Cobesds ¢ Com Pendients ¢ Todad

Tipo de Listado
& Detalado

" Resumen por Representante

' Acepiar £ | wCenar Esc| Fomato Listado de Comisionss ~| Eesa |




	Página 1
	Página 2
	Página 3

